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Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung
mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Verfügbarkeit.

Bevorzugt per Mail in einer zu sam men ge führ ten PDF-Datei (max. 10 MB) an: 
karriere@bank11.de

Bank11 für Privatkunden und Han del GmbH 
Stefanie Offermanns
Hammer Landstraße 91, 41460 Neuss
Telefon: +49 2131 6098-269

Bereits im fünften Jahr unterstützt Bank11 erfolgreich den mittelständi schen Kfz-Handel durch wettbewerbsfähige 
Mobili täts- und Versicherungsangebote. Mit attraktiven Finanzdienstleistungen fördert das auf die Absatzfinanzie-
rung spezialisier te Kreditinstitut den Absatz von Kraftfahrzeugen, Fahrzeugteilen und Servicedienstleistungen. 
Der Kfz-Handel profitiert von einfachen und günstig kalkulierten Finan zierungsprodukten für seine Kunden und 
einem soliden Liquiditätsprogramm. Bank11 ist günstig, persönlich, händlernah – und das kommt an!

Wachsen Sie mit! Bank11 sucht zur Verstärkung des Außendienst-Teams für 2017: 

Regionalleiter (m/w)
für die Postleitzahlengebiete 15, 16, 17, 18 und 19

Bank11 wächst. 
Wachsen Sie mit. 

Ihr Aufgabengebiet
 § Umsatzverantwortung für Ihre Vertriebsregion

 § Pflege und Ausbau der Handels-Partnerschaften

 § Persönliche Betreuung der Kfz-Handelspartner vor Ort

 § Gewährleistung einer hohen Kontaktfrequenz zu Ihren 
Automobilhandelsunternehmen im Zusammenwirken 
mit den Vertriebsassistenten (m/w) am Standort Neuss

 § Beantwortung aller Fragen zu aktuellen Produkten 
und Programmen sowie der Finanzdienstleistungs-
Software „Victor“

Ihr Profil
 § Idealerweise Erfahrung im Verkauf von Automobilen

 § Kundenorientiertes Denken und Handeln

 § Überzeugende Persönlichkeit mit Freude am Verkauf 
und am Erfolg

 § Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Aus-
bildung, vorzugsweise im automobil- und handels-
nahen Umfeld

Bank11 bietet Ihnen
 § Ein Vertriebsgebiet mit bestehenden Handels-

Partnerschaften, vorqualifizierten Kontakten 
und „tausend Chancen“

 § Eine leistungsorientierte Vergütung sowie ein 
neutrales Dienstfahrzeug, auch zur privaten Nutzung

 § Die Chance, gemeinsam mit unserem Unter-
nehmen weiter zu wachsen

Günstig.

Persönlich.

Händlernah.
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